Incoronata:

Lenze per tonni:

Menaide:

Meraviglia:

Merca:

Merce vista e gradita:

I

(sistema di —): modo (ormai poco
usato) di imballaggio dei salmoiati di
agrumi consistente nella collocazione
delle coppe a strati sovrapposti.

L

lenze a picco zavorrato per tonni,
normalmente impiegate di notte nello
stretto di Messina, innescate con an-
guilla viva. Un tipo con costituenti
pit sottili, viene impiegato di giorno
con esca viva, (di solito «cicirellay),

- Oppure con esca morta, e con lancio

di camio.

M

rete da posta derivante, ammagliante
ad una sola parete, usata per la cattura
di specie pelagiche e di pesce azzurro.

si dice del frutto del limone deforma-
to dalla puntura dell’acaro delle me-
raviglie.

bovino, maschio o femmina, fino alla
et di due anni.

clausola del contratto di compravendi-
ta del caffé, per il cui significato v.
art. 139.
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Minaida: versione dialettale della parola manaida

' (o menaide). Sta pure a significare una
rete da sbarramento o da posta usata
per la cattura di piccoli pesci, princi-
palmente sardine e acciughe.

0

Originarie: si dice nelle nocciole nello stato in cui
si trovano al momento di raccolta.

Palamidara: rete da posta derivante, ammagliante

ad una sola parete € con maglie grandi,
‘usata per la pesca delle alalunghe e dei

pescispada,
Palangresi leggeri di impiegati per la pesca di giovani pesci-
superficie o consi: spada o «puddicinedday, per «caponi»
o lampughe. ;
Palangresi di superficie di alto mare
o consi da pescespada: impiegati per pescispada adulti.
Passatrice: si dice del succo di agrumi ottenuto

cavando la polpa a mano e passandola
al setaccio rotante.

Passerella con traffineria:  sistema di pesca del pescespada intro-
dotto in sostituzione di quello tradizio-
nale della feluca e ondru, il quale si pra-
tica a mezzo di una grossa barca a mo-
tore utilizzata tanto per I’avvistamento
del pesce quanto per la caccia e la cattu-
ra; questa & eseguita da un marinaio.
armato di fiocina (fraffuneria) posto
all’estremita di una passerella che si pro-
tende sul mare dalla prua della barca.
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Paurara:

Per la cavezza:

Per rivendere o caricare:

Pesantonara:

Peso lordo:

Pezzame:

Piliuse:
Polpara:

Pomodoro impaccato:

Posto in imballaggi:

rete appartenente alla categoria delle
reti da posta di fondo, con maglie
molto pid grandi, impiegata nell’area
peloritana per la cattura di Dentici e
Pauri.

v. @ sacco d’ossa.

clausola del contratto di compraven-
dita di nocciole per il cui significato
v..art. 127.

rete da posta derivante, ammagliante
ad una sola parete, usata per la pesca
dei pesantoni.

nella compravendita di legumi, ’espres-
sione ¢ intesa nel senso di clausola
equivalente a fela per merce e sta a
significare che il compratore paga il
peso lordo della merce, trattenendo i
sacchi.

si dice della pomice destinata ad essere
macinata e burattata al fine di ottenere
un prodotto puro, privo cioé dell’ossi-
diana e della pietra balsama.

vedi Palangresi.
vedi Totanara,

nelle vendite di pomodori franco va-
gone partenza, questa clausola (e I’altra
equivalente posto in imballaggi), sta a
significare che la vendita si intende tara
per merce.

v. pomodoro impaccato.
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Quattro quarti:

Ravastina:

Razzella:

Sardara:

Sbharco a carico:

Sbarco sottoparanco:

Sciabacheddu:
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V. a spacca e pisa.

R

rete affine alla rete lampara, impiegata
soprattutto lungo il versante jonico e
nella zona dello Stretto di Messina per
la cattura delle Costardelle; nella zona
di Milazzo ¢ usata per la pesca degli
«ancileddi» o pesci-volanti.

vedi Tremaglio.

S

rete menaide, usata per la pesca delle
sarde.

clausola che comporta I’obbligo di
consegnare la merce in banchina al rive-
vitore il quale deve rimborsare le spese
occorrenti per la fase relativa allo
scarico della merce dalla murata alla
banchina.

clausola che comporta I’obbligo di
consegnare la merce pendente fuori
murata.

rete a strascico che viene generalmente
tirata dalla spiaggia da marinai posti
ai due lati. ;




Sciabiche:

Scorze slabbrate:

Scorze usuali:

~ Scumiato:

Seguaci:

Stazza:

Tela per merce:

Totanara:

reti radenti -costiere denominate, a
seconda del tipo di impostazione e della
maglia del «sacco» terminale, sciabi-
chelle, tardoni, ravastinelle, ragni. Ti-
rate a terra, o su barca ancorata vicino
alla riva sono impiegate per la pesca di
varie specie ittiche costiere,

si dice delle scorze dei frutti di agrumi
che a seguito del processo di lavora-
zione a mano (v. passatrice), presen-
tano rotture ai lembi.

si dice delle scorze dei frutti di agrumi
che siano, oltre che sani, di pezzatura
media.

atto finale della pesca con rete a circui-
zione o costiera, che avviene quando
si recupera il sacco della rete con il
pescato.

si dice dei nati degli animali che, non
avendo ancora raggiunto uno sviluppo
idoneo per una propria vita autonoma,
seguono la madre.

estremitd iniziale della rete a circuizione
0 costiera.

T

v. peso lordo.

lenza a picco con ami disposti a corona
(«lontri») od o rastrello («polpare»)
direttamente sul piombo di zavorra
adoperata per la pesca dei cefalopodi
(totani, calamari, polpi), per lo pit a
largo della costa e di notte.
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Traina: i lenza con uno o pid ami, trainata per
lo pid in superficie, ed utilizzata a
seconda della dimensione dei suoi costi-
tuenti per pescare varie specie di pesci.

Tremaglio: rete da posta di fondo, ammagliante e
da imbracco ad una ed a tre pareti.

Tumulo: versione dialettale del sostantivo ita-
liano tomolo.

v

Vendita a colpo o strasatto: tipo di vendita per il cui significato
v. art. 115.

202



IV

INCOTERMS :
REGOLE INTERNAZIONALI PER LA INTERPRETAZIONE
DEI TERMINI COMMERCIALI
OGGETTO DEGLI «INCOTERMS»

1. Gli «Incoterms» hanno per scopo di fornire un insieme di
regole internazionali, aventi carattere facoltativo, che permettano una
precisa interpretazione dei principali termini usati nei contratti di
compravendita con I’estero. Gli «Incoterms» sono destinati agli uomini
di affari che preferiscono la certezza di regole internazionali uniformi
alla incertezza dovuta alle diverse interpretazioni date agli stessi termini
nei vari Paesi.

2. Spesso la parti contraenti ignorano le differenze tra gli usi
commerciali dei rispettivi Paesi. Questa diversita di interpretazione
ostacola costantemente gli scambi internazionali, provoca malin-
tesi, controversie € ricorso ai tribunali, cose tutte che implicano perdita
di tempo e di denaro. Appunto allo scopo di mettere a disposizione
degli operatori economici uno strumento atto ad eliminare le princi-
pali cause delle difficolta di questo ordine, la Camera di Commercio
Internazionale pubblico nel 1936 una serie di regole internazionali per
la interpretazione dei ternmini commerciali, nota sotto il nome di
«Incoterms 1936». In seguito, e precisamente nel 1953, 1967, 1976
e 1980, sono state apportate modifiche ed integrazioni al fine di predi-
sporre una serie di regole aggiornata e conforme nei suoi principi alle
pratiche correnti seguite dalla maggior parte degli operatori del
commercio internazionale.
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3. Le principali difficolta che incontrano importatori ed espor-
tatori sono di tre ordini. Esse derivano in primo luogo dalla incer-
tezza nello stabilire la legge nazionale applicabile al contratto, in
secondo luogo dall’insufficienza di informazioni ed infine dalla diver-
sitd di interpretazione. L’adozione degli «Incoterms» pud ridurre
in modo considerevole queste difficolta, che sono d’impaccio al
commercio.

USI DI UN COMMERCIO PARTICOLARE E DEL PORTO

4. Su certi punti & stato impossibile fissare disposizioni precise.
In questi casi le regole stabiliscono che fanno stato gli usi del commer-
cio o del porto specificati.

Questi riferimenti agli usi sono stati limitati al minimo indispen-
sabile ma non é stato possibile evitarli totalmente.

DISPOSIZIONI SPECIALI DEI SINGOLI CONTRATTI

5. Sulle regole prevalgono le disposizioni particolari inserite dalle
parti nel loro contratto.

6. Le parti possono pertanto fare riferimento agli Incoterms
quale base del loro contratto pur inserendo modifiche o aggiunte nella
misura in cui le esigenze del loro commercio, circostanze particolari
o la loro personale convenienza, lo rendano opportuno. Ad esem-
pio, alcuni operatori richiedono talvolta al venditore CIF 1’assicura-
zione sui rischi di guerra, oltre la normale assicurazione marittima.
In questo caso, il compratore potra precisare «Incoterms CIF piu assi-
curazione dei rischi di guerra». Il venditore, allora, stabilira il suo
prezzo su questa base.

VARIANTI AI CONTRATTIC. & F. ¢ C.I.F.

7. Gli operatori devono essere molto cauti prima di usare varianti
ai termini C&F e CIF come per esempio «C&F e CIF merce sdoga-
nata e diritti di dogana pagati», oppure altre espressioni del genere.
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L’aggiunta di una sola parola e magari di una sola lettera ai
termini C&F e CIF puo talvolta provocare conseguenze assolutamente
impreviste ed il carattere stesso del contratto pud esserne alterato.
Inoltre, se gli operatori adottano simili varianti, corrono il rischio
di sentir decidere dai tribunali che il contratto in questione non pud
essere considerato un contratto C&F o CIF. Sara sempre prudente,
in tali casi, specificare in modo esplicito, nel contratto, gli obblighi
¢ le spese che ciascuno dei contraenti si assume.

GLI INCOTERMS E IL CONTRATTO DI TRASPORTQ

8. Gli operatori che adottano queste regole nei loro contratti,
devono tener ben presente il fatto che esse si applicano esclusivamente
ai rapporti tra il venditore e compratore e non toccano in alcun modo,
direttamente o indirettamente, i rapporti dell’uno o dell’altro con il
vettore, rapporti che sono stabiliti e definiti nel contratto di trasporto.
Tuttavia il diritto applicabile al trasporto delle merci disciplinera le
modalita di adempimento da parte del venditore dell’obbligo di conse-
gnare la merce «al vettore».

I termini FOB, C&F e CIF, che sono stati conservati senza alcuna
modifica nella presente versione degli Incoterms. rispecchiano la
pratica che consiste nel consegnare la merce a bordo della nave.

Attualmente il venditore consegna generalmente la merce al
vettore prima che abbia luogo il caricamento a bordo. In tali casi si
suggerisce di utilizzare i nuovi termini «Franco vettore (punto conve-
nuto)», «Nolo o porto pagato sino a (punto di destinazione conve-
nuto), «Nolo o porto e assicurazione pagati sino a (punto di
destinazione convenuto)».

La definizione di «vettore» si trova nella nota al termine «Franco
vettore (punto convenuto)».

DEFINIZIONE DELLA POLIZZA DI CARICO

9. Le regole impiegano il termine «polizza di carico» nel senso
di una polizza «imbarcato» emessa dal vettore o in suo nome e che
costituisce la prova del contratto di trasporto, come pure del carica-
mento della merce a bordo della nave.
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10. Una polizza di carico puo essere sia con la clausola «nolo
pagato» sia con la clausola «nolo pagabile a destino». Nel primo caso
non si pud generalmente ottenere questo documento che dopo aver
pagato il nolo.

PRATICHE DOCUMENTARIE SEMPLIFICATE

11. Nel traffico di linea, le polizze di carico sono spesso sosti-
tuite da documenti non negoziabili («sea waybills», «liner waibills»,
«freight receipts», documenti di trasporto combinato o multimodale»)
e si sta attualmente esaminando la possibilita di comunicare le rela-
tive informazioni mediante procedimenti di trasmissione automatica.

Quando in un determinato settore non vengono utilizzate le
polizze di carico, si suggerisce alle parti di utilizzare sia il termine
«Franco vettore (punto convenuto)», sia il termine «Nolo o porto
pagato sino a (punto di destinazione convenuto)» o anche di specifi-
care nei termini FOB, C&F e CIF che il venditore deve fornire al
compratore il documento d’uso od ogni altra documentazione compro-
vante la consegna della merce al vettore.

Gli operatori che intendano far uso di queste regole devono speci-
ficare che i loro contratti sono regolati dalle disposizioni degli Inco-
terms. Se essi vogliono riferirsi ad un termine che figura in una edizione
precedente, devono indicarlo espressamente. :
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INTERPRETAZIONE DEI TERMINI
FRANCO FABBRICA, FRANCO MINIERA,
FRANCO MAGAZZINO, ECC.

A. IL VENDITORE DEVE:

1. consegnare la merce in conformita dei termini del contratto
di vendita insieme con la documentazione di conformita, che sia previ-
sta dal contratto.

2. Mettere la merce a disposizione del compratore nei termini
stabiliti dal contratto, nel luogo fissato per la consegna oppure abitual-
mente previsto per il genere di merce di cui si tratta e per il carica-
mento sul mezzo di trasporto fornito dal compratore.

3. Provvedere a proprie spese, quando sia il caso, all’imballag-
gio necessario per permettere al compratore di prendere in consegna
la merce.

4. Avvertire il compratore, con congruo anticipo di tempo, della
data in cui la merce sard a sua disposizione.

5. Sopportare le spese relative alle operazioni di controllo (quali:
verifica della qualita, misurazione, pesatura, conteggio). che siano
necessarie per mettere la merce a disposizione del compratore.

6. Sopportare tutti i rischi che la merce pud correre e tutte le
spese che sono a suo carico fino al momento in cui essa & messa a
disposizione del compratore, nei termini stabiliti dal contratto, a condi-
zione pero che la merce sia stata individuata in modo intrensecamente
idoneo e cioé nettamente messa da parte o identificata in altro modo
quale merce oggetto del contratto.
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7. Prestare ogni assistenza al compratore, se questi lo richieda
ed a rischio e spese dello stesso, per ottenere i documenti emessi nel
Paese di consegna e/o nel Paese di origine, dei quali il compratore
possa aver bisogno per 1’esportazione e/o per la importazione (e,
ove del caso, per il passaggio della merce in transito attraverso un
altro paese).

B. IL COMPRATORE DEVE:

1. Prendere in consegna la merce non appena sia stata messa
a sua disposizione nel [uogo e nei termini stabiliti dal contratto e pagare
il prezzo convenuto,

2. Sopportare tutte le spese che sono a carico della merce e tutti
i rischi che essa pud correre, dal momento in cui essa & stata messa
a sua disposizione, semprecché la merce sia stata individuata in modo
intrinsecamente idoneo e cio¢ nettamente messa da parte o identifi-
cata in altro modo quale merce oggetto del contratto.

3. Sopportare gli eventuali diritti e tasse d’esportazione.

4. Nel caso in cui il compratore si sia riservato un termine di
tempo per prendere in consegna la merce oppure si sia riservato il
diritto di indicare il luogo di consegna e non dia istruzioni in tempo
utile, far fronte a tutti gli oneri supplementari conseguenti e a tutti
i rischi che la merce pud correre, dalla data in cui scade il termine
di tempo convenuto, a condizione perd che la merce sia stata indivi-
duata in modo intrinsecamente idoneo e cioé nettamente messa da
parte o identificata in altro modo quale merce oggetto del contratto.

5. Sopportare il costo nonché le spese di rilascio dei documenti
di cui all’Art. A. 7, comprese le spese del certificato di origine, della
licenza di esportazione ¢ le tasse consolari.

N.B. - Il presente termine é enfrato in vigore nel 1953.
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- FRANCO VAGONE, FRANCO AUTOCARRO
(localita di partenza convenuta).

A. IL VENDITORE DEVE:

1. Consegnare la merce in conformita dei termini del contratto
di vendita insieme con la documentazione di conformita, che sia previ-
sta dal contratto.

2. Quando si tratti di merce che costituisca il carico completo
(di vagone o autocarro) o abbia un peso sufficiente per dar diritto
a tariffe applicabili ad un caricamento su vagone, ordinare in tempo
utile un vagone o autocarro di dimensioni e di tipo adatto, se del caso
fornito di copertone impermeabile e caricare la merce a sue spese,
alla data fissata o entro il termine stabilito, uniformandosi sia per
quanto riguarda I’ordinazione del vagone o autocarro, che per il cari-
camento, alle norme prescritte dalla stazione di partenza.

3. Nel caso di un carico inferiere sia ad un intero vagone o auto-
carro completo, sia al peso necessario per dar diritto a tariffe appli-
cabili ad un caricamento su un vagone, consegnare la merce alle
Ferrovie, alla data o entro il termine convenuto, oppure alla stazione
di partenza oppure a bordo di un veicolo fornito dalle Ferrovie stesse,
quando tale servizio sia compreso nelle spese di trasporto, sempre-
ché le norme vigenti della stazione ferroviaria speditrice non prescri-
vano che il caricamento debba essere eseguito dal venditore.

Deve essere inteso tuttavia che il venditore, se vi sono varie
stazioni ferroviarie nel luogo di spedizione, ha diritto a scegliere la
stazione a lui pit conveniente sempreché questa accetti abitualmente
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merci per la destinazione indicata dal compratore ed a meno che il
compratore non si sia riservato il diritto di scegliere la stazione di
spedizione. .

4. Sotto riserva delle disposizioni di cui all’Art. B. 5 che segue,
sopportare tutte le spese che sono a carico della merce e tutti i rischi
che essa pud correre fino al momento in cui il vagone (o autocarro)
su cui la merce & stata caricata, sia stato preso in consegna dalle Ferro-
vie, oppure, nel caso di cui all’Art. A. 3, fino al momento in cui la
merce sia stata presa in consegna dalle Ferrovie.

5. Provvedere, a proprie spese, all’imballaggio usuale della merce,
a meno che non sia consuetudinario spedire quel genere di merce senza
imballaggio.

6. Sopportare le spese relative alle operazioni di controllo (quali:
verifica della qualitd, misurazione, pesatura, conteggio) che siano
necessarie per caricare la merce o per darla in consegna alle Ferrovie.

7. Avvertire senza ritardo il compratore che la merce ¢& stata cari-
cata o data in consegna alle Ferrovie.

8. Procurare, a proprie spese, al compratore i documenti d’uso
per il trasporto, se cio & nelle consuetudini.

9. Fornire al compratore, dietro sua richiesta ed a spese dello
stesso (vedi B. 6), il certificato di origine.

10. Prestare al compratore, se questi lo richieda ed a rischio e
spese dello stesso, ogni assistenza per ottenere i documenti emessi nel
Paese di spedizione e/o di origine, dei quali il compratore possa aver
bisogno per ’esportazione e/o per I'importazione (e, quando del caso,
per il passaggio della merce in transito attraverso un altro Paese).

B. IL COMPRATORE DEVE:

1. Dare in tempo al venditore le istruzioni necessarie per la
spedizione.

2. Prendere la merce dal momento in cui essa ¢ stata caricata
o consegnata alle Ferrovie e pagarne il prezzo come da contratto.

3. Sopportare tutte le spese che sono a carico della merce (incluso,
ove del caso, il fitto dei copertoni impermeabili) e tutti i rischi che
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essa pud correre dal momento in cui il vagone o autocarro su cui
¢ stata caricata la merce & stato preso in consegna dalle Ferrovie,
oppure, nel caso contemplato dall’Art. A. 3, dal momento in cui la
merce € stata consegnata alle Ferrovie.

4. Sopportare tutti gli eventuali diritti e tasse d’esportazione.

5. Qualora si sia riservato un termine per dare al venditore le
istruzioni per la spedizione della merce e/0 si sia riservato il diritto
di scegliere il luogo di caricamento, e non abbia dato in tempo le rela-
tive istruzioni, sopportare tutte le spese supplementari conseguenti
e correre tutti i rischi relativi, dalla data in cui & scaduto il termine
convenuto, a condizione, perd, che le merce sia stata individuata in
modo intrinsecamente idoneo e cio€ nettamente messa da parte o iden-
tificata in altro modo quale merce oggetto del contratto.

6. Sopportare il costo nonché le spese di rilascio dei documenti
di cui agli Artt. A. 9 ed A. 10, comprese le spese del certificato di
origine e le tasse consolari.

N.B. - Il presente termine & entrato in vigore nel 1953.
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FRANCO LUNGO BORDO
(porto d’imbarco convenuto).

A. IL VENDITORE DEVE:

1. Consegnare la merce in conformita dei termini del contratto
di vendita insieme con la documentazione di conformita, che sia previ-
sta dal contratto.

2. Consegnare la merce lungo bordo, alla banchina di carico indi-
cata dal compratore, al porto d’imbarco stabilito, secondo 'uso del
porto, alla data o nel termine stabilito ed avvertire senza ritardo il
compratore che la merce ¢ stata posta lungo il bordo.

3. Prestare al compratore, se questi lo richieda ed a rischio e
spese dello stesso, ogni assistenza per ottenere la licenza di esporta-
zione o qualsiasi altra autorizzazione governativa necessaria per
I’esportazione della merce.

4. Sotto riserva della disposizione di cui agli Artt. B. 3 ¢ B. 4
che seguono, sopportare tutte le spese che sono a carico della merce
e tutti i rischi che essa pud correre fino al momento in cui sia stata
effettivamente portata lungo bordo nel porto d’imbarco convenuto,
comprese le spese per ogni formalita che il venditore debba espletare
per consegnare la merce lungo bordo.

5. Provvedere a proprie spese all’imballaggio usuale della merce,
a meno che non sia consuetudinario spedire quel genere di merce senza
imballaggio.
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6. Sopportare le spese relative alle operazioni di controllo (quali:
verifica della qualita, misurazione, pesatura, conteggio), che siano
necessarie per la consegna della merce lungo bordo.

7. Fornire a proprie spese il documento d’uso netto, attestante
la consegna della merce lungo bordo della nave designata.

8. Fornire al compratore, dietro sua richiesta ed a spese dello
stesso (v. B. 5), il certificato di origine.

9. Prestare al compratore, se questi lo richieda ed a rischio e
spese dello stesso, ogni assistenza per ottenere qualsiasi altro docu-
mento, oltre a quello di cui all’Art. A. 8, che venga emesso nel Paese
di spedizione e/o di origine (fatta eccezione per la polizza di carico
e/0 per i documenti consolari) di cui il compratore possa aver
bisogno per I’importazione della merce nel Paese di destinazione
(e, se del caso, per il passaggio della merce in transito attraverso
un altro Paese).

B. IL COMPRATORE DEVE:

1. Comunicare al venditore, in tempo utile, il nome della nave,
la banchina d’imbarco e la data di consegna della merce alla
nave stessa. :

2. Sopportare tutte le spese che sono a carico della merce e tutti
i rischi che essa pud correre dal momento in cui essa sia stata effetti-
vamente portata lungo bordo, nel porto d’imbarco stabilito alla data
fissata o entro il termine convenuto e corrispondere il prezzo come
da contratto.

3. Se la nave da lui designata non si presenta in tempo utile o
non é in condizione di effettuare il caricamento della merce, oppure
chiude le operazioni di carico prima della data convenuta, soppor-
tare tutte le spese supplementari conseguenti e tutti i rischi che la merce
pud correre, dal momento in cui il venditore I’ha messa a sua dispo-
sizione, a condizione, perd, che la merce sia stata individuata in modo
intrinsecamente idoneo e cio¢ nettamente messa da parte o identifi-
cata in altro modo quale merce oggetto del contratto.

4. Se non comunica in tempo il nome della nave oppure, essen-
dosi riservato un termine per prendere in consegna la merce e/o
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il diritto di scegliere il porto d’imbarco, non da in tempo utile precise
istruzioni, sopportare ogni spesa supplementare derivante da questa
mancanza e tutti i rischi che la merce puo correre dalla data in cui
scade il termine stipulato per la consegna, a condizione, pero, che
la merce sia stata individuata in modo intrinsecamente idoneo e cio¢
nettamente messa da parte o identificata in altro modo quale merce
oggetto del contratto.

5. Sopportare le spese incontrate per il rilascio dei documen-
ti di cui agli Artt. A. 3, A, 8 ¢ A. 9 che precedono, ed il costo
degli stessi.

N.B. - Il presente termine & entrato in vigore nel 1953.
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FRANCO BORDO
(porto d’imbarco convenuto).

A. IL VENDITORE DEVE:

1. Consegnare la merce in conformita dei termini del contratto
di vendita, insieme con la documentazione di conformita, che sia previ-
sta dal contratto.

2. Consegnare la merce a bordo della nave designata dal com-
pratore, nel porto d’imbarco stabilito, secondo I'uso del porto,
alla data o nel termine stabilito e, non appena la merce sia stata
caricata a bordo della nave, darne comunicazione, senza ritardo,
al compratore.

3. Ottenere a proprio rischio e spese la licenza di esportazione
o qualsiasi altra autorizzazione governativa necessaria per |’esporta-
zione della merce.

4. Sotto riserva delle disposizione di cui agli Artt. B. 3 ¢ B. 4
che seguono, sopportare tutte le spese che sono a carico della merce
e tutti i rischi che essa pud correre fino al momento in cui abbia
effettivamente passato il bordo (la murata) della nave, nel porto
d’imbarco convenuto, compresi tutti i diritti, tasse ed oneri relativi
all’esportazione, come pure le spese per tutte le formalita che il vendi-
tore deve compiere per porre la merce a bordo.

5. Provvedere a proprie spese all’imballaggio usuale della merce,
a meno che non sia consuetudinario spedire quel genere di merce
senza imballaggio.
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6. Sopportare le spese relative alle operazioni di controllo (quali:
verifica della qualita, misurazione, pesatura, conteggio), che sono
necessarie per la consegna della merce.

7. Fornire a proprie spese il documento d’uso netto, attestante
la consegna della merce a bordo della nave designata.

8. Fornire al compratore, dietro sua richiesta ed a spese dello
stesso (vedi B. 6), il certificato di origine.

9. Prestare al compratore, se questi lo richieda ed a rischio e
spese dello stesso, ogni assistenza per ottenere la polizza di carico e
qualsiasi altro documento, oltre a quello menzionato nel precedente
articolo, che venga emesso nel Paese di imbarco e/o di origine, di
cui il compratore possa aver bisogno per I’importazione della merce
nel Paese di destinazione (e, se del caso, per il passaggio della merce
in transito attraverso un altro Paese).

B. IL COMPRATORE DEVE:

1. Noleggiare a proprie spese una nave o riservare, sempre a
proprie spese, adeguato spazio a bordo di una nave e comunicare
in tempo utile al venditore il nome della nave, la banchina d’im-
barco e la data di consegna alla nave stessa.

2. Sopportare tutte le spese che sono a carico della merce e tutti
irischi che essa pud correre dal momento in cui questa abbia effetti-
vamente passato il bordo (la murata) della nave nel porto d’imbarco
convenuto e corrispondere il prezzo come da contratto.

3. Se la nave da lui designata non si presenta alla data stabilita
o prima della fine del periodo convenuto ovvero non & in condizione
di effettuare il caricamento della merce, oppure chiude le operazioni
di carico prima della data convenuta, o prima della fine del periodo
previsto, sopportare tutte le spese supplementari conseguenti e tutti
irischi che la merce puo correre, dal momento in cui scade il termine
convenuto, a condizione, perd, che la merce sia stata individuata in
modo intrinsecamente idoneo e ciog ncttamente messa da parte o iden-
tificata in altro modo quale merce che ¢ oggetto del contratto.

4. Se non comunica in tempo il nome della nave oppure, essen-
dosi riservato un termine per prendere in consegna la merce e/0 il

216




diritto di scegliere il porto d’imbarco, non da in tempo utile precise
istruzioni, sopportare ogni spesa supplementare derivante da questa
mancanza e tutti i rischi che la merce puo correre dalla data in cui
scade il termine stipulato per la consegna, a condizione, perd, che
la merce sia stata individuata in modo intrinsecamente idoneo e cioé
nettamente messa da parte o identificata in altro modo quale merce
oggetto del contratto.

5. Sopportare le spese incontrate per il rilascio della polizza
di carico ed il costo della stessa nel caso di cui all’Art. A. 9, che
precede. ' '

6. Sopportare le spese incontrate per il rilascio dei documenti
di cui agli Artt. A. 8 e A. 9 che precedono ed il costo degli stessi,
comprese le spese del certificato di origine e dei documenti consolari.

N.B. - Il presente termine & entrato in vigore nel 1953,
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5. COSTO E NOLO
(Porto di destinazione convenuto)

A. IL VENDITORE DEVE:

1. Consegnare la merce in conformita dei termini del contratto
di vendita, insieme con la documentazione di conformita, che sia
prevista dal contratto.

2. Stipulare, alle condizioni usuali, a proprie spese, un contratto
per il trasporto della merce al porto di destinazione convenuto,
secondo I’itinerario normale, su nave di mare (esclusi i velieri) del
tipo mormale usato per il trasporto di merci del genere contemplato
in contratto, pagare inoltre il nolo e le spese di scarico al porto di
sbarco, che possano essere richiesti dalle linee di navigazione rego-
lari al momento del caricamento nel porto d’imbarco.

3. Ottenere a proprie spese € rischio la licenza di esportazione
o qualsiasi altra autorizzazione governativa necessaria per I’esporta-
zione della merce.

4. Caricare a proprie spese la merce a bordo della nave nel porto
d’imbarco alla data o nel termine stabilito ovvero, se né la data né
il termine sono stati convenuti, entro un limite ragionevole di tempo
e, non appena la merce sia stata caricata a bordo, darne immediata
comunicazione al compratore.

5. Sotto riserva delle disposizione di cui all’Art. B. 4 che segue,
sopportare tutti i rischi che la merce pud correre fino al momento
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in cui essa non abbia passato effettivamente il bordo (la murata) della
nave, nel porto d’imbarco convenuto.

6. Fornire a proprie spese al compratore, senza ritardo, una
polizza di carico netta e negoziabile per il porto di destinazione
convenuto come pure la fattura della merce imbarcata. La polizza
di carico deve riferirsi alla merce oggetto del contratto, deve essere
datata entro il termine stipulato per I'imbarco e deve contemplare,
per mezzo di girata o di altrimenti, la consegna dell’ordine del
compratore o di un suo rappresentante designato. Tale polizza deve
consistere nel gioco completo di una polizza di carico «a bordo» o
«caricato» ovvero di una polizza «ricevuto per I'imbarco», debita-
mente annotata dalla compagnia di navigazione, a prova che la merce
¢ a bordo; tale annotazione deve essere datata nel termine convenuto
per ’'imbarco. Se la polizza di carico contiene un riferimento al
contratto di noleggio, il venditore deve fornire anche una copia di
quest’ultimo documento.

Nota: per polizza di carico netta si intende quella che non
contenga clausole aggiuntive che constatino espressamente una condi-
zione difettosa della merce o dell’imballaggio. ;

Non alterano il carattere di polizza di carico netta:

a) le clausole che non dichiarano espressamente che la merce o
I’imballaggio sono difettosi: per es. «casse di reimpiego», «fusti usati»,
ecc.; b) le clausole che esonerano il vettore da responsabilita per i
rischi inerenti alla natura della merce o dell’imballaggio; c) le clau-
sole con le quali il vettore dichiara di ignorare il contenuto, il peso,
le misure, la qualita o le specificazioni tecniche della merce.

7. Provvedere a proprie spese all’imballaggio usuale della merce,
a meno che non sia consuetudinario spedire quel genere di merce
senza imballaggio.

8. Sopportare le spese relative alle operazioni di controllo (quali:
verifica della qualitd, misurazione, pesatura, conteggio), che siano
necessarie per il caricamento della merce a bordo.

9. Sopportare tutte le spese per diritti e tasse cui & soggetta la
merce fino al momento dell’imbarco, comprese tasse, diritti ed oneri
esigibili al momento e per il fatto dell’esportazione, come pure le spese
per tutte le formalita che egli deve espletare per il caricamento della
merce a bordo.
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10. Fornire al compratore, se questi lo richieda ed a spese dello
stesso (v. B. 5), il certificato di origine € la fattura consolare.

11. Prestare al compratore, se questi lo richieda ed a rischio e
spese dello stesso, ogni assistenza per ottenere qualsiasi altro docu-
mento, oltre a quelli menzionati nel precedente articolo, che sia emesso
nel Paese di imbarco, e/o°di origine, di cui il compratore possa aver
bisogno per I'importazione della merce nel Paese di destinazione (e,
quando del caso, per il passaggio della merce in transito attraverso
un altro Paese).

B. IL COMPRATORE DEVE:

1. Ritirare i documenti di presentazione da parte del venditore,
-se questi sono conformi al contratto di vendita, e pagare il prezzo
come da contratto.

2. Ritirare la merce al porto di destinazione convenuto e soppor-
tare, ad eccezione del nolo, tutte le spese incorse dalla merce durante
il suo trasporto per mare fino all’arrivo al porto di destinazione, come
pure le spese di carico, comprese le spese per chiatte e messa a terra,
a meno che queste spese non siano comprese nel nolo o non siano
gia state percepite dalla compagnia di navigazione al momento in cui
il nolo fu pagato. '

Nota: Se la merce ¢ stata venduta «CIF messa a terra», le spese
per lo scarico, incluse le spese per chiatte e messa a terra, sono a carico
del venditore.

3. Sopportare tutti i rischi che la merce pud correre dal momento
in cui questa ha effettivamente oltrepassato il bordo (la murata) della
nave nel porto d’imbarco.

4. Nel caso in cui si sia riservato un termine per I’imbarco della
merce e/0 il diritto di scegliere il porto di destinazione e abbia mancato
di dare istruzioni in tempo utile, sopportare tutte le spese supplemen-
tari conseguentl e tutti i rischi che la merce pud correre dal momento
in cui € scaduto il termine fissato per I’imbarco, a condizione perd
che la merce sia stata individuata in modo intrinsecamente idoneo
e cioé nettamente messa da parte o identificata in altro modo quale
merce oggetto del contratto.
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5. Sopportare le spese per il rilascio del certificato di origine e
dei documenti consolari nonché il costo relativo.

6. Sopportare le spese per il rilascio dei documenti menzionati
nell’Art. A. 11 che precede ed il costo relativo.

7. Sopportare i diritti di dogana come pure tutti gli altri diritti
e tasse esigibili al momento e per il fatto dell’importazione.

8. Procurare e fornire a proprie spese ¢ rischio la licenza o il
permesso di importazione o qualsiasi altro documento di questo
genere, di cui egli possa aver bisogno per I’importazione della merce.

N.B. - Il presenfe termine é entrato in vigore nel 1953.
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6. COSTO, NOLO E SICURTA
(Porto di destinazione convenuto)

A. IL VENDITORE DEVE:

1. Consegnare la merce in conformita dei termini del contratto
di vendita, insieme con la documentazione di conformita, che sia
prevista dal contratto.

2. Stipulare, alle condizioni usuali, a proprie spese, un contratto
per il trasporto della merce al porto di destinazione convenuto,
secondo l’itinerario normale, su nave di mare (esclusi i velieri) del
tipo mormalmente usato per il trasporto delle merci del genere contem-
plato in contratto, pagare inoltre il nolo e le spese di scaricamento
al porto di sbarco, che possano essere richieste dalle linee di naviga-
zione regolari al momento del caricamento nel porto d’imbarco.’

3. Ottenere a proprie spese e rischio la licenza di esportazione o
qualsiasi altra autorizzazione necessaria per I’esportazione della merce.

4. Caricare a proprie spese la merce a bordo della nave nel porto
d’imbarco alla data o nel termine stabilito ovvero, se né la data né
il termine sono stati convenuti, entro un limite ragionevole di tempo
e, non appena la merce sia stata caricata a bordo, darne immediata
comunicazione al compratore.

5. Fornire a proprie spese una polizza di assicurazione marit-
tima in forma trasferibile, contro i rischi del trasporto inerente al
contratto. L’assicurazione deve essere stipulata con assicuratori o
compagnie di assicurazione, alle condizioni «FPA» e dovra coprire
il prezzo CIF maggiorato del 10%. L’assicurazione deve essere stipu-
lata, quando cio sia possibile, nella moneta contemplata nel contratto
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di vendita. CIF A. 5 prevede I’assicurazione minimum per guanto
riguarda le condizioni (FPA) e per quanto riguarda la durata (da
magazzino a magazzino).

Principio fodamentale degli «INCOTERMS» ¢ che quando la
prassi in diversi Paesi presenta divergenze sostanziali su un determi-
nato punto, il prezzo stabilito nel contratto comporti per il venditore
il minimo di obblighi. Quando un compratore desidera che il contratto
comporti obblighi piuil estesi, egli deve aver cura di specificare che
il contratto ¢ basato sugli «INCOTERMS», con in piu le aggiunte
che egli richiede. Per esempio, se egli richiede una assicurazione WA
invece di una assicurazione FPA, dovra stipulare: «KINCOTERMS CIF
con Assicurazione WA».

Salvo stipulazione contraria, i rischi di trasporto non includono
i rischi speciali che sono coperti in certi specifici commerci o contro
i quali il compratore possa desiderare di essere coperto nel caso speci-
fico. Tra i rischi speciali per i quali venditore e compratore devono
mettersi espressamente d’accordo vi sono i rischi contro il furto, sottra-
zioni, collaggio, rotture, scagliature, trasudamento di stiva, contatto
con altre merci ed altri rischi peculiari a determinati commerci.

Quando il compratore lo richieda, il venditore deve fornire, a
spese del compratore, un’assicurazione contro i rischi di guerra, stipu-
lata, se possibile, in moneta uguale a quella contemplata nel contratto.

6. Sotto riserva delle disposizioni di cui all’Art. B. 4 che segue,
sopportare tutti i rischi che la mercee puo correre fino al momento
in cui questi non abbia passato effettivamente il bordo (la murata)
della nave nel porto d’imbarco.

7. Fornire senza ritardo al compratore, a proprie spese, una
polizza di carico netta e negoziabile per il porto di destinazione conve-
nuto, come pure la fattura della merce imbarcata e la polizza di assi-
curazione oppure, qualora questa non fosse disponibile al momento
della presentazione dei documenti, un certificato di assicurazione rila-
sciato in nome degli assicuratori, che conferisca al compratore gli stessi
diritti come se fosse in possesso della polizza e che riproduca le dispo-
sizioni essenziali della polizza stessa.

La polizza di carico deve riferirsi alla merce oggetto del contratto,
deve essere datata entro il termine stipulato per ’imbarco e deve
contemplare, per mezzo di girata, o altrimenti, la consegna all’or-
dine del compratore o di un suo rappresentante convenuto. Tale
polizza deve essere formata da un gioco completo di una polizza di
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carico «a bordo» o «scaricato» ovvero di una polizza «ricevuto per
'imbarco» debitamente annotata dalla compagnia di navigazione, a
prova che la merce ¢ a bordo; tale annotazione deve essere datata
nel termine convenuto per I’imbarco. Se la polizza di carico contiene
un riferimento al contratto di noleggio, il venditore deve fornire una
copia di quest’ultimo documento.

Nota: per polizza di carico netta s’intende quella che non contenga
clausole aggiuntive che constatino espressamente una condizione difet-
tosa della merce o dell’imballaggio.

Non alterano il carattere di polizza di carico netta:

@) le clausole che non dichiarano espressamente che la merce o
’imballaggio sono difettosi: per es. «casse di reimpiego», «fusti
usati», ecc.; b) le clausole che esonerano il vettore da responsabilita
per i rischi inerenti alla natura della merce o dell’imballaggio; c) le
clausole con le quali il vettore dichiara di ignorare il contenuto, il
peso, le misure, la qualita o le specificazioni tecniche della merce.

8. Provvedere a proprie spese all’imballaggio usuale della merce,
a meno che non sia consuetudinario spedire quel genere di merce
senza imballaggio. . '

9. Sopportare le spese relative alle operazioni di controllo (quali:
verifica della qualitd, misurazione, pesatura, conteggio), che siano
necessarie per il caricamento della merce a bordo.

10. Sopportare tutte le spese per diritti e tasse cui & soggetta la
merce fino al momento dell’imbarco, comprese tasse, diritti ed oneri
esigibili al momento e per il fatto dell’esportazione, come pure le spese
per tutte le formalita che egli deve espletare per il caricamento della
merce a bordo.

11. Fornire al compratore, se questi lo richieda ed a spese dello
stesso (v. B. 5), il certificato di origine e la fattura consolare.

12. Prestare al compratore, se questi lo richieda ed a rischio e
spese dello stesso, ogni assistenza per ottenere qualsiasi altro docu-
mento, oltre a quelli menzionati nel precedente articolo, che venga
emesso nel Paese di imbarco, e/o di origine, di cui il compratore possa
aver bisogno per 'importazione della merce nel Paese di destinazione
(e, quando del caso, per il passaggio della merce in transito attra-
verso un altro Paese).
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B. IL COMPRATORE DEVE:

1. Ritirare i documenti di presentazione da parte del venditore,
se questi sono conformi al contratto di vendita, e pagare il prezzo
come da contratto.

2. Ritirare la merce al porto di destinazione convenuto e soppor-
tare, ad eccezione del nolo e dell’assicurazione marittima, tutte le
spese incorse dalla merce fino all’arrivo al porto di destinazione, come
pure le spese di carico, comprese le spese per chiatte e messa a terra,
a meno che queste spese non siano comprese nel nolo o non siano
gia state percepite dalla compagnia di navigazione al momento in cui
il nolo fu pagato.

Se ¢ prevista I’assicurazione per i rischi di guerra, questa sara
a spese del compratore (vedi A. 5).

Nota: Se la merce ¢ stata venduta «CIF messa a terray, le spese
per lo scarico, incluse le spese per chiatte e messa a terra, sono a carico
del venditore.

3. Sopportare tutti i rischi che la merce pud correre dal momento
in cui questa ha effettivamente oltrepassato il bordo (la murata) della
nave nel porto d’imbarco.

4. Nel caso in cui si sia riservato un termine per I’imbarco della
merce e/0 il diritto di scegliere il porto di destinazione e abbia mancato
di dare istruzioni in tempo utile, sopportare tutte le spese supplemen-
tari conseguenti e tuttii rischi che la merce pud correre dal momento
in cui € scaduto il periodo di tempo fissato per I’imbarco, a condi-
zione perd che la merce sia stata individuata in modo intrinsecamente
idoneo e cio¢ nettamente messa da parte o identificata in altro modo
siccome merce che & oggetto del contratto.

5. Sopportare le spese per I’ottenimento del certificato di origine
e dei documenti consolari ed il costo relativo.

6. Sopportare le spese incontrate per ’ottenimento dei documenti
menzionati nell’Art. A. 12 di cui sopra ed il costo relativo.

7. Sopportare i diritti di dogana come pure tutti gli altri diritti
e tasse esigibili al momento e per il fatto dell’importazione.

8. Procurare e fornire a proprie spese e rischio la licenza o il
permesso di importazione o qualsiasi altro documento di questo
genere, di cui egli possa aver bisogno per ’'importazione della merce.

N.B. - Il presente termine & entrato in vigore nel 1953.

225




7. EX SHIP...
(porto di destinazione convenuto)

A. IL VENDITORE DEVE:

1. Consegnare la merce in conformita dei termini del contratto
di vendita, insieme con la documentazione di conformita, che sia
prevista dal contratto. '

2. Mettere la merce effettivamente a disposizione del compra-
tore, nei termini stabiliti dal contratto, a bordo della nave al punto
usuale di scarico del porto convenuto, in modo tale da permettere
la rimozione della merce dalla nave per mezzo di sistemi di scarico
adatti alla natura della merce.

3. Sopportare le spese che sono a carico della merce e tutti i
rischi che essa pud correre fino al momento in cui questa sia stata
effettivamente messa a disposizione del compratore in conformita
dell’Art. A. 2, a condizione pero che la merce sia stata individuata
in modo intrinsecamente idoneo e cioé nettamente messa da parte o
identificata in altro modo siccome merce che & oggetto del contratto.

4. Provvedere a proprie spese all’imballaggio usuale della merce,
a meno che non sia consuetudinario imbarcare quel genere di merce
senza imballaggio.

5. Sopportare le spese relative a qualsiasi operazione di controllo
(quali: verifica della qualita, misurazione, pesatura, conteggio), che
siano necessarie per mettere la merce a disposizione del compratore
in conformita dell’Art. A. 2.
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6. Comunicare a proprie spese al compratore, senza ritardo, la
prevista data di arrivo della nave designata e fornirgli in tempo utile

la polizza di carico o ’ordine di consegna e/o qualsiasi altro docu-

mento che possa essere necessario per permettergli di prendere in
consegna la merce.

7. Fornire al compratore, se questi lo richieda ed a spese dello
stesso (vedi B. 9), il certificato di origine e la fattura consolare.

8. Prestare al compratore, se questi lo richieda ed a rischio e spese
dello stesso, tutta la collaborazione per ottenere qualsiasi altro docu-
mento, oltre a quelli menzionati negli articoli precedenti, che sono
emessi nel Paese d’imbarco e/o di origine, di cui il compratore possa
‘aver bisogno per la impostazione della merce nel Paese di destinazione
(e, se del caso, per il passaggio in transito attraverso un altro Paese).

B. IL COMPRATORE DEVE:

1. Ritirare la merce non appena essa sia stata a sua disposizione
in conformita di quanto stabilito dall’Art. A. 2, e pagare il prezzo
convenuto.

2. Sopportare le spese che sono a carico della merce ed i rischi
che essa puo correre dal momento in cui questa sia stata effettiva-
mente messa a disposizione in conformita dell’Art. 2, a condizione
perd che la merce sia stata individuata in modo intrinsecamente
idoneo, cio¢ nettamente messa da parte o identificata in altro modo
che ¢ oggetto del contratto.

3. Sopportare le spese e gli oneri incontrati dal venditore per
ottenere i documenti menzionat negli Art. A. 7 ed A. 8.

4. Procurare a proprio rischio e spese tutte le licenze o docu-
menti similari che siano necessari per lo sbarco e/o per I’'importa-
zione della merce.

2 |

5. Sostenere i diritti di dogana e le spese di sdoganamento e tutti
gli altri diritti esigibili al momento e per il fatto dello sbarco e/o
dell’importazione della merce.

N.B. - Il presente termine & entrato in vigore nel 1953.
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8. FRANCO BANCHINA :
(sdoganato)... (porto convenuto) (1)

A. IL VENDITORE DEVE:

1. Consegnare la merce in conformita dei termini del contratto
di vendita, insieme con la documentazione di conformita, che sia
prevista dal contratto.

2. Mettere la merce effettivamente a disposizione del compra-
tore sulla banchina del porto designato e nei termini previsti dal
contratto.

3. Fornire, a proprio rischio e spese, la licenza d’importazione
e sopportare diritti di tasse d’importazione, comprese le spese di
sdoganamento, come pure le altre tasse, diritti e oneri esigibili al
momento e per il fatto dell’importazione della merce e della sua
consegna al compratore.

4. Provvedere a proprie spese al condizionamento e imballag-
gio usuali della merce, tenendo presenti la natura della stessa e la sua
rimozione dalla banchina.

N.B. - Il presente termine e entrato in vigore nel 1953.

(1) Franco banchina (non sdoganata). Ci sono due tipi di contratto «Franco
Banchina» in uso, cioé: Franco Banchina (sdoganato), che ¢ stato definito qui sopra,
e Franco Banchina (non sdoganato), per il quale gli obblighi specificati nell’art. A,
3, di culi sopra, spettano al compratore invece che al venditore.

Le parti contraenti sono invitate ad operare sempre la completa espressione di
questi termini, cioé Franco Banchina (sdoganata) oppure Franco Banchina (non
sdoganata) poiché, in caso contrario, pud esservi incertezza su chi debba assumersi
gli oneri specificati nell’Art. A. 3 di cui sopra.
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5. Sopportare le spese relative alle operazioni di controllo (quali:
verifica della qualita, misurazione, pesatura, conteggio), che siano
necessarie allo scopo di mettere la merce a disposizione del compra-
tore in conformita dell’Art. A. 2. ;

6. Sopportare tutte le spese che sono a carico della merce e tutti
i rischi che essa pud correre fino al momento in cui questa sia stata
effettivamente messa a disposizione del compratore in conformita
dell’Art. 2, sempreché la merce sia stata individuata in modo intrin-
secamente idoneo, e cioé messa da parte o identificata in altro modo
siccome merce che ¢ oggetto del contratto.

7. Fornire a proprie spese I’ordine di consegna e/o qualsiasi altro
documento necessario al compratore per prendere in consegna la merce
e rimuoverla dalla banchina,

B. IL COMPRATORE DEVE:

1. Ritirare la merce, non appena essa sia stata messa a sua dispo-
sizione in conformitd dell’Art. A. 2, e pagare il prezzo convenuto.

2. Sostenere le spese che sono a carico della merce e tutti i rischi
che essa pud correre dal momento in cui sia stata effettivamente messa
a disposizione in conformita dell’Art. 2, sempreché la merce sia stata
individuata in modo intrinsecamente idoneo, e cioé messa da parte
o identificata in altro modo siccome merce che ¢ oggetto del contratto.
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9. I. «<RESO FRONTIERA...»
(luogo di consegna convenuto alla frontiera) *

A. IL VENDITORE DEVE:

1. Consegnare la merce in conformita dei termini del contratto
di vendita, insieme con la documentazione di conformita, stabilita
nel contratto.

2. A proprie spese e rischio:

a) Mettere la merce oggetto del contratto a disposizione del
compratore nel luogo alla frontiera convenuto per la consegna, alla
data o nel termine stipulato nel contratto di vendita e, contempora-
neamente, fornire al compratore a seconda dei casi, il documento di
trasporto normalmente usato, la fede di deposito ¢ la nota di pegno,
il buono di consegna o documento similare, che consenta, tramite
girata o in'altro modo, la consegna della merce del compratore o all’or-
dine dello stesso nel luogo convenuto, alla frontiera, nonché fornire
la licenza di esportazione e, se del caso, ogni altro documento che
sia indispensabile al compratore per prendere in consegna la merce
nel momento e nel luogo suindicati e per consentirne 1’ulteriore sposta-
mento, come previsto agli Artt. B. 1 e 2. La merce cosi posta a
disposizione del compratore deve essere nettamente messa da parte
e individuata in modo intrinsecamente idoneo quale merce oggetto
del contratto.

(*) Per evitare malintesi si raccomanda alle parti, che utilizzano questo termine
commerciale, di qualificare la parola «frontiera» indicando i due paesi separati da
detta frontiera nonché il luogo di consegna convenuto. Ad esempio: «Reso fron-
tiera franco-italiana» (Modane) (v. anche nota all’art. A. 5).
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b) Adempiere tutte le formalitd previste allo scopo e pagare i
diritti e oneri doganali, le imposte interne, le imposte di consumo,
i diritti di statistica, ed ogni altro onere analogo, esigibili nel paese
di spedizione o altrove, che su di lui ricadano nell’adempimento delle
sue obbligazioni fino al momento in cui mette la merce a disposizione
del compratore, in conformita dell’Art. A. 2 a).

3. Sopportare tutti i rischi che la merce pud correre fino al
momento in cui egli ha adempiuto le sue obbligazioni in conformita
dell’Articolo A. 2 a).

4. Ottenere, a proprio rischio e spese, oltre ai documenti di
cui all’Articolo A. 2 a), tutte le autorizzazioni di carattere valu-
tario ed amministrativo, necessarie per I’adempimento delle for-
malitd doganali previste per esportare la merce al luogo di con-
segna designato alla frontiera nonché tutti gli altri documenti
che potrebbero essere necessari per spedire la merce verso il luogo
suddetto, per farla trasmettere (se del caso) attraverso uno o piu paesi
terzi e per metterla a disposizione del compratore in conformita delle
presenti Regole. :

5. Concludere a proprio rischio e spese, alle condizioni normali,
un contratto per il trasporto della merce (che contempli, se del caso,
anche il transito attraverso uno o piu paesi terzi) al luogo di fron-
tiera convenuto per la consegna, sopportare a pagare il nolo e tutte
le altre spese di trasporto fino a tale luogo nonché, fatta riserva per
quanto disposto agli articoli A. 6 ¢ 7, tutti gli oneri relativi o connessi
con qualsiasi spostamento della merce fino al momento in cui la stessa
¢ messa in modo idoneo, in tale luogo, a disposizione del compratore,

Il venditore ha tuttavia la facolta, sempre fatti salvi gli Artico-
li A. 6 e 7 ed a proprio rischio e spese, di utilizzare 1 propri mezzi
di trasporto, a condizione che nell’usufruire di tale facolta egli adempia
tutte le obbligazioni impostegli dalle presenti Regole.

Se il contratto di vendita oppure il regolamento della doga-
na o di qualsiasi altra autorita competente, o del vettore pubbli-
co, non fissano espressamente un punto particolare per la consegna
alla frontiera (stazione, banchina, pontile, molo, magazzino, ecc.)
il vettore puo scegliere — nel caso gli si offrano piu possibilita —
il punto per lui piu conveniente, sempre che in tale punto vi
siano le attrezzature doganali e di altro genere che permettano alle
parti di adempiere le rispettive obbligazioni previste dalle presenti
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Regole (1). Il compratore deve essere preavvertito (2) del punto scelto
dal venditore che diventera da quel momento il luogo di consegna
convenuto, alla frontiera, per mettere la merce a disposizione del

compratore e trasferire il rischio. ;

6. Fornire al compratore, su richiesta ed a rischio di quest’ul-
timo, un documento di trasporto diretto, del tipo normalmente otte-
nibile nel paese di spedizione, che consenta il trasporto della merce
alle consuete condizioni dal punto di partenza in quel paese fino al
luogo di destinazione finale nel paese di importazione, designato dal
compratore, fermo restando che, facendo cid , non si pud intendere
che il venditore si assuma altri oneri, rischi e spese oltre quelli che
egli deve normalmente assumersi, sopportare e pagare a norma delle
presenti regole.

7. Se ¢ necessario o consuetudinario che la merce venga scari-
cata o sbarcata al suo arrivo al punto di frontiera designato per la
consegna, il venditore deve sopportare ¢ pagare le spese di queste
operazioni (comprese le spese per il caricamento su chiatte o per il
maneggio delle merci).

Se il venditore decide di usufruire dei propri mezzi di trasporto
per avviare la merce al punto di frontiera fissato per la ¢consegna, dovra
sopportare tutte le spese relative o connesse con le operazioni neces-
sarie 0 in uso, contemplate al paragrafo precedente.

8. A proprie spese, avvisare il compratore che la merce ¢ stata
spedita al punto di consegna convenuto, alla frontiera. Tale avviso
dovra essere fatto in tempo utile per consentire al compratore di adot-
tare tutti i provvedimenti normalmente necessari per la presa di conse-
gna delle merci (3).

(1) Se, nel luogo di consegna convenuto, alla frontiera, esistono due uffici
doganali di nazionalita diversa, si raccomanda alle parti o di indicare espressamente
I'ufficio designato o di lasciarne la scelta al venditore.

(2) V. articolo A. 8, nota.

(3) Il venditore potra inviare tale avviso al compratore per via aerea e all’indi-
rizzo del compratore indicato nel contratto di compravendita. Se perd le merci sono
state spedite per via aerea o la distanza tra il punto di partenza nel paese di spedi-
zione ed il luogo di consegna convenuto alla frontiera & breve, ovvero se i domicili
del venditore e del compratore sono talmente distanti che 1’avviso inviato per posta
puod essere recapitato in un intervallo di tempo inopportunamente lungo, il vendi-
tore ha 1’obbligo di notificare I’avviso telegraficamente o per mezzo di cablogramma
o di telex.
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9. Provvedere a proprie spese all’imballaggio usuale per il
trasporto del tipo di merce prevista nel contratto fino al luogo conve-
nuto per la consegna, a meno che nel tipo di commercio in esame
non si usi spedire senza imballaggio la merce oggetto del contratto.

10. Sopportare e pagare le spese relative o connesse con le opera-
zioni di controllo, quali misurazione, pesatura, conteggio, analisi
gualitativa, necessarie per consentirgli di trasportare tale merce al
Iuogo di consegna convenuto, alla frontiera, e di mettere la merce
a disposizione del compratore in quel luogo.

11. Sopportare ¢ pagare, oltre alle spese relative o connesse con
I’obbligo di mettere la merce a disposizione del compratore nel luogo
di consegna convenuto alla frontiera.

12. Fornire al compratore, su domanda ed a rischio e spese di
guesto ultimo, una ragionevole collaborazione per procurare tutti gli
altri documenti non menzionati sopra, che possano ottenersi nel pacse
di spedizione, nel paese di origine o in entrambi, di cui il compratore
possa aver bisogno in base a quanto previsto agli articoli B. 2 e 6.

B. IL COMPRATORE DEVE:

1. Prendere in consegna la merce non appena il venditore I’abbia
messa a sua disposizione nel luogo di consegna convenuto, alla fron-
tiera, ed assumere la responsabilita di tutti gli spostamenti successivi
della merce.

2. Adempire a proprie spese tutte le formalita doganali o di altro
genere che possano venir richieste nel luogo di consegna convenuto,
alla frontiera, o altrove, e pagare tutti i diritti eventualmente dovuti
al momento e per il fatto dell’ingresso della merce nel paese confi-
nante (4) o per ogni ulteriore spostamento della merce dopo che questa
¢ stata debitamente messa a sua disposizione,

(4) Siponga per ipotesi che un esportatore italiano venda «Reso frontiera italiana
(Chiasso)» e che il luogo di destinazione finale sia Stoccarda; & evidente che il compra-
tore tedesco dovra sopportare tutti i diritti eventualmente dovuti al momento e per
il fatto dell’ingresso della merce nel paese confinante (Svizzera) come pure quanto
a carico della merce per tutti i movimenti successivi (Nota del T.).
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3. Sopportare ¢ pagare le spese relative o connesse con lo scarico
o lo sbarco della merce al suo arrivo al luogo di consegna convenuto,
alla frontiera, qualora le stesse non incombano sul venditore in confor-
mita delle disposizioni di cui all’art. A. 7.

4. Sopportare tutti i rischi che la merce pud correre e pagare
dogana a partire dal momento in cui la merce ¢ stata messa a sua
disposizione nel luogo di consegna convenuto, alla frontiera.

5. Se egli manca di prendere in consegna la merce dopo che gli
¢ stata debitamente messa a disposizione, sopportare tutti 1 rischi e
pagare tutte le spese supplementari dovute sia dal venditore sia dal
compratore, relativi alla merce, sempreché la stessa sia stata netta-
mente messa da parte o identificata in altro modo idoneo quale merce
oggetto del contratto.

6. Ottenere, a proprio rischio e spese, la licenza d’importazione,
l'autorizzazione valutaria, i permessi e tutti gli altri documenti, rila-
sciati nel paese d’importazione o altrove, che possano essere neces-
sari per gli spostamenti della merce successivi al momento in cui la
stessa ¢ stata debitamente messa a sua disposizione nel luogo di conse-
gna convenuto, alla frontiera,

7. Sopportare e pagare ogni spesa supplementare in cui potra
incorrere il venditore allo scopo di ottenere un documento di trasporto
diretto, in base all’articolo A. 6.

8. Mettere a disposizione del venditore, su richiesta di quest’ul-
timo, pero a proprie spese, la licenza d'importazione, 1’autorizzazione
valutaria, i permessi e tutti gli altri documenti, oppure copie autenti-
che degli stessi, per il preciso scopo di ottenere il documento di
trasporto diretto di cui all’articolo A. 6.

9. Indicare al venditore, su richiesta di quest’ultimo, 1’indirizzo
della destinazione finale della merce nel paese d’importazione, nel
caso che il venditore necessiti di tale informazione per ottenere le
licenze e gli altri documenti di cui gli artt. A. 4 e A. 6.

10. Sopportare e pagare le spese sostenute dal venditore per fornire
al compratore il certificato di perizia di un terzo che attesti la confor-
- mita della merce, secondo quanto stipulato ncl contratto di vendita.

11. Sopportare e pagare le spese che il venditore pud incontrare
nel prestare 1a sua collaborazione al compratore al fine di ottenere
i documenti di cui all’art. A. 12.
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: 10. II. «RESO...»
(luogo di destinazione convenuto, nel paese d’importaz. sdoganato)

A. IL VENDITORE DEVE:

1. Consegnare la merce in conformita dei termini del contratto
di vendita, insieme con la documentazione di conformita, stabilita
nel contratto. ;

2. A proprie spese ¢ rischio:

a) Mettere la merce oggetto del contratto a disposizione del
compratore, sdoganata, nel luogo di destinazione convenuto, nel paese
d’importazione, alla data o nel termine stipulato nel contratto di
vendita e, contemporaneamente, fornire al compratore a seconda dei
casi, il documento di trasporto normalmente usato, la fede di depo-
sito e la nota di pegno, il buono di consegna, o documento similare,
che consenta, tramite girata o in altro modo, la consegna della merce
al compratore o all’ordine dello stesso nel luogo di destinazione
convenuto, nel paese d’importazione, e inoltre, se del caso, ogni altro
documento di cui il compratore possa aver bisogno per prendere in
consegna la merce nel momento e nel luogo suddetti, come previsto
all’articolo B. 1.

La merce cosi messa a disposizione del compratore deve essere
nettamente messa da parte o individuata in modo intrinsecamente
idoneo quale merce oggetto del contratto.

b) Fornire la licenza od il permesso d’importazione € sopportare
I’onere di tutti i diritti e tasse d’importazione, comprese le spese di
sdoganamento, nonché ogni altra tassa, imposta o diritto da pagarsi
nel luogo di destinazione convenuto all’atto dell’importazione della
merce, sempreché tali pagamenti siano necessari perché il venditore
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possa mettere la merce sdoganata a disposizione del compratore, nel
luogo anzidetto.

¢) Adempiere tutte le formalitd necessarie ai fini suddetti.

3. Sopportare tutti i rischi che la merce pud correre fino al
momento in cui egli ha adempiuto le sue obbligazioni in conformita
dell’Articolo A. 2 a).

4. Ottenere, a proprio rischio e spese, oltre ai documenti di cui
all’Articolo A. 2 a), le licenze o permessi di esportazione, autorizza-
zioni valutarie, certificati, fatture consolari ed ogni altro documento
rilasciato dalle autorita pubbliche interessate, che possano essergli
necessari per spedire la merce, per esportarla nel paese di spedizione,
per farla transitare, se del caso, attraverso uno o piu paesi terzi, per
importarla nel paese del luogo di destinazione convenuto e porla a
disposizione del compratore in tale luogo.

5. Concludere a proprio rischio e spese, alle condizioni normali,
un contratto per il trasporto della merce dal punto di partenza nel
paese di spedizione fino al luogo di destinazione convenuto, e soppor-
tare e pagare il nolo e tutte le altre spese di trasporto fino a tale luogo
noncheé, fatta riserva per quanto disposto agli articoli A. 6, tutti gli
oneri relativi o connessi con qualsiasi spostamento della merce fino
al momento in cui la stessa & messa in modo idoneo a disposizione
del compratore nel luogo di destinazione convenuto.

Il venditore, a proprio rischio e spese, ha tuttavia la facolta di
utilizzare i propri mezzi di trasporto, a condizione che nell’usufruire
di tale facolta egli adempia tutte le obbligazioni impostegli dalle
presenti Regole.

Se il contratto di vendita oppure il regolamento della dogana
o di qualsiasi altra autoritd competente, o del vettore pubblico,
non fissano espressamente un punto particolare nel luogo di de-
stinazione nel paese d’importazione (stazione, banchina, pontile,
molo, magazzino, ecc.), il venditore pud scegliere — nel caso gli
si offrano piti possibilitd — il punto per lui pid conveniente, sem-
preché in tale punto vi siano le attrezzature doganali e di altro
genere che permettano alle parti di adempiere le rispettive obbli-
gazioni previste dalle presenti Regole. Il compratore deve essere

N.B. - Il presente termine & entrato in vigore nel 1953.
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preavvertito (5) del punto scelto dal venditore, che diventera da quel
momento il luogo di destinazione convenuto nel paese d’importazione
per mettere la merce a disposizione del compratore ¢ trasferire il rischio.

6. Se ¢ necessario o consuetudinario che la merce venga scari-
cata o sbarcata al suo arrivo nel luogo di destinazione convenuto allo
scopo di metterla in tale luogo a disposizione del compratore, sdoga-
nata, sopportare e pagare le spese di queste operazioni (comprese le
spese di caricamento su chiatte e di maneggio della merce).

7. A proprie spese, avvisare il compratore che la merce é stata
affidata al primo vettore per la spedizione al luogo di destinazione
convenuto, ovvero, a seconda dei casi, che la stessa é stata spedita
al luogo di destinazione con i mezzi di trasporto del venditore. Tale
avviso dovra essere fatto in tempo utile per consentire al compratore
di adottare tutti i provvedimenti normalmente necessari per la presa
in consegna delle merci.

8. Provvedere a proprie spese all’imballaggio usuale per il
trasporto fino al luogo di destinazione convenuto, a meno che nel
tipo di commercio in esame non si usi spedire senza imballaggio la
merce oggetto del contratto.

9. Sopportare e pagare le spese relative o connesse con le opera-
zioni di controllo, quali misurazione, pesatura, conteggio, analisi
qualitativa, nccesggu‘ie per consentirgli di trasportare la merce al
luogo di destinazione convenuto e di metterla a disposizione del
compratore in detto luogo.

10. Sopportare e pagare, oltre alle spese fissate a carico del vendi-
tore negli articoli A. da 1 a 9 inclusi, tutte le altre spese relative o
connesse con I’obbligo del venditore di mettere la merce a disposi-
zione del compratore nel luogo di destinazione convenuto, a norma
delle presenti Regole.

(5) Il venditore potra inviare tale avviso al compratore per via aerea ed all’in-
dirizzo del compratore indicato nel contratto di compravendita. Se pero le merci
sono state spedite per via aerea o la distanza tra il punto di partenza nel paese di
spedizione ed il luogo di consegna convenuto nel paese di importazione ¢ breve, ovvero
se 1 domicili del venditore e del compratore sono talmente distanti che I’avviso inviato
per posta pud esser recapitato in un intervallo di tempo inopportunamente lungo,
il venditore ha 1’obbligo di notificare I’avviso telegraficamente o per mezzo di
cablogramma o di telex.
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B. IL COMPRATORE DEVE:

1. Prendere in consegna la merce non appena il venditore
I’abbia messa a sua disposizione nel luogo di destinazione conve-
nuto, ed assumere la responsabilita di tutti gli spostamenti successivi
della merce. '

2. Sopportare e pagare le spese relative o connesse con lo scarico
o lo sbarco della merce al suo arrivo nel luogo di destinazione conve-
nuto, qualora le stesse non incombano sul venditore, in conformita
delle disposizioni di cui all’articolo A. 6.

3. Sopportare tutti i rischi che la merce pud correre e pagare tutte
le spese a carico della stessa, a partire dal momento in cui la merce
¢ stata messa a sua disposizione nel luogo di destinazione convenuto,
in conformita dell’articolo A. 2 a).

4. Se egli manca di prendere in consegna la merce non appena
gli € stata debitamente messa a disposizione, sopportare tutti i rischi
e pagare tutte le spese supplementari, dovute per tale fatto sia dal
venditore sia dal compratore, sempreché la merce sia stata nettamente
messa da parte o identificata in altro modo idoneo quale merce oggetto
del contratto.

5. Indicare al venditore, dietro sua richiesta, I’indirizzo della
destinazione finale della merce nel paese d’importazione, nel caso che
il venditore necessiti di tale informazione per ottenere i documenti
di cui all’articolo A. 2 b).

6. Sopportare € pagare le spese sostenute dal venditore per fornire
al compratore il certificato di perizia di un terzo che attesti la confor-
mita della merce, secondo quanto stipulato nel contratto di vendita.

7. Fornire al venditore, su domanda ed a rischio e spese di
quest’ultimo, una ragionevole collaborazione per procurare i docu-
menti che possano essere ottenuti nel paese d’importazione e di cui
il venditore possa avere bisogno per mettere la merce a disposizione
del compratore in conformita delle presenti Regole.
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11. F O B AEROPORTO...
(Aeroporto di partenza convenuto)

Le seguenti regole concernenti la consegna delle merci alle condi-
zioni FOB Aeroporto sono state accuratamente redatte al fine di rispec-
chiare gli usi abitualmente osservati nel commercio. Si precisa che
Iespressione «FOB» - che letteralmente significa «franco-bordo» -
non deve essere interpretata, per quanto riguarda il trasporto aereo,
nel senso tradizionale, bensi come indicazione che il riferimento
all’«Aeroporto...» (convenuto) individua il punto di trasferimento
della responsabilita dal venditore al compratore.

A. ILL VENDITORE DEVE:

1. Consegnare la merce in conformita dei termini del contratto
di vendita, insieme con la documentazione di conformita, che sia
richiesta dal contratto.

2. Consegnare la merce al vettore aereo, al suo agente o ad altra
persona designata dal compratore ovvero, se nessun vettore aereo né
agente né altra persona sia stata cosi designata, ad un vettore aereco
o al suo agente scelto dal venditore. La consegna deve essere effet-
tuata alla data o entro i termini previsti per la consegna ed all’aero-
porto di partenza convenuto secondo gli usi dell’aeroporto ovvero
in ogni altro luogo che sia stato indicato dal compratore nel contratto.

3. Stipulare, salvo opposizione del compratore o del venditore
notificata senza indugio all’altra parte, un eontratto per il trasporto
della merce a spese del compratore. Se il venditore stipula il contratto
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di trasporto come sopra previsto, egli deve concluderlo, nel rispetto
delle eventuali istruzioni del compratore previste all’articolo B. T4
alle condizioni usuali con destinanazione all’aeroporto designato dal
compratore o, se nessun aeroporto sia stato cosi designato, all’aero-
porto pid prossimo al centro d’affari del compratore ai fini del
trasporto considerato, seguendo una rotta usuale e con un aereo del
tipo mormalmente impiegato per il trasporto {;11 merce del genere previ-
sto nel contratto.

4. Ottenere a proprio rischio e spese la licenza di esportazione
o qualsiasi altra autorizzazione ufficiale necessaria per I’esportazione
della merce.

5. Salvo quanto disposto ai successivi articoli B. 6. ¢ B. 7.,
sopportare ogni spesa supplementare che pud essere a carico della
merce sino al momento in cui sia stata consegnata, in conformita delle
disposizioni dell’articolo A. 2. di cui sopra.

6. Salvo quanto previsto ai successivi articoli B. 6. e B. 7.,
sopportare tutti i rischi che la merce pud correre sino al momento
in cui sara stata consegnata, in conformita delle disposizioni dell’ar-
ticolo A. 2., di cui sopra.

7. Provvedere a proprie spese ad un adeguato imballaggio protet-
tivo idoneo alla spedizione della merce per via aerea, a meno che I’uso
- del commercio sia di spedirla non imballata.

8. Sopportare le spese per le operaziorfif di controllo (quali: veri-
fica della qualita, misurazione, pesatura, conteggio), che siano neces-
sarie per la consegna della merce.

9. Informare senza indugio il compratore, mediante telecomu-
nicazione, ed a spese di quest’ultimo, della consegna della merce.

10. Nelle circostanze previste ai successivi articoli B. 6. e B. 74
avvisare il compratore prontamente e mediante telecomumcamone
della sussistenza di tali circostanze.

11. Fornire al compratore la fattura commerciale nella forma
appropriata in modo da facilitare I’osservanza della regolamentazione
applicabile e, su richiesta del compratore ed a spese di quest’ultimo,
il certificato d’ orlglr;e

12. Fornire al compratore, su richiesta ed a rischio e spese di
quest’ultimo, ogni collaborazione per procurare ogni altro documento,
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non ‘menzionato nell’articolo A. 12. di cui sopra, emesso nel paese
di spedizione e/0 d’origine, di cui il compratore possa avere bisogno
per I'importazione della merce nel paese di destinazione (e, ove del
caso, per il suo passaggio in transito attraverso un paese terzo).

13. Prestare al compratore, su richiesta ed a rischio e spese di
quest’ultimo, € salvo quanto disposto al successivo articolo B. 9., ogni
collaborazione in ordine a reclami contro il vettore aereo o il suo
agente, relativamente al trasporto della merce.

B. IL COMPRATORE DEVE:

1. Comunicare al venditore in tempo utile I’aeroporto di
destinazione fornendogli (ove occorra) ogni appropriata istruzione
per il trasporto della merce per via aerea dall’aeroporto di partenza
convenuto.

2. Se il venditore non stipula il contratto di trasporto della merce,
organizzare a proprie spese il trasporto dall’eroporto di partenza
convenuto e dare notizia al venditore in tempo utile delle disposizioni
. prese al riguardo, indicando il nome del vettore aereo o del suo agente
o di altra persona nelle cui mani deve essere effettuata la consegna.

3. Sopportare le spese che sono a carico della merce a partire
dal momento in cui essa ¢ consegnata in conformita delle disposi-
zioni del precedente articolo A. 2., ad eccezione di quelle previste al
precedente articolo A. 5.

4. Pagare il prezzo fatturato secondo le pattuizioni contrattuali,
come pure I'importo del nolo aereo se esso & stato pagato dal vendi-
tore o per suo comnto.

5. Sopportare tutti i rischi che la merce pud correre a partire
dal momento in cui ¢ stata consegnata in conformita delle disposi-
zioni della’articolo A. 2. di cui sopra.

6. Sopportare ogni costo addizionale causato dal fatto che il
vettore aereo, il suo agente o altra persona designata dal compratore
manchi di prendere in carico la merce al momento in cui viene offerta
dal venditore € sopportare tutti i rischi che la merce pud correre da
tale momento, a condizione perd che la merce sia stata individuata
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in modo appropriato e cioé sia stata messa nettamente da parte o iden-
tificata in altra maniera quale merce oggetto del contratto.

7. In difetto di comunicazione al venditore di istruzioni appro-
priate (in quanto richieste) per il trasporto della merce, sopportare
ogni costo addizionale causato da tale omissione e tutti i rischi che
la merce pud correre dalla data convenuta per la consegna o dalla
fine del periodo concordato per la consegna, a condizione tuttavia
che la merce sia stata individuata in modo appropriato e cio¢ sia stata
messa nettamente da parte o identificata in altra maniera quale merce
oggetto del contratto.

8. Sopportare tutte le spese, diritti ed oneri per ottenere 1
documenti menzionati al precedente articolo A. 13., ivi compresi i
costi dei documenti consolari come pure i costi dei certificati d’origine.

9. Sopportare tutte le spese, diritti ed oneri nei quali sia incorso
il venditore a seguito delle azioni intentate e proseguite contro il vettore
aereo o il suo agente, relativamente al trasporto della merce.

N.B. - /I presente termine & entrato in vigore nel 1953.
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12. FRANCO VETTORE

1. Consegnare la merce al vettore designato alla data o nel
termine stabiliti € nel punto convenuto, nel modo espressamente
concordato o d’uso in quel punto. Qualora nessun punto sia stato
specificamente convenuto e ne sussista pit d’uno nel luogo di conse-
gna, il venditore puo scegliere quello tra di essi che piu gli conviene.

2. Ottenere, a proprio rischio e spese, la licenza di esporta-
zione od altra autorizzazione ufficiale necessaria per ’esportazione
della merce.

3. Fatte salve le disposizioni di cui all’art. B. 5. che seguono,
pagare tutti i diritti, oneri e tasse cui ¢ soggetta la merce per il fatto
dell’esportazione.
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13. NOLO O PORTO PAGATO FINO A...
(Punto di destinazione convenuto)

4. Fatte salve le disposizioni di cui all’art. B. 5. che seguono,
sopportare tutte le spese a carico della merce fino al momento in cui
essa sia stata consegnata in conformita del precedente art. A. 2.

' 5. Fatte salve le disposizioni di cui all’art. B. 5. che seguono,
sopportare tutti i rischi che pud correre la merce fino al momento
in cui essa sia stata consegnata in conformita del precedente art. A. 2.

6. Provvedere a proprie spese all’imballaggio usuale della merce
a meno che 'uso del commercio non sia di spedirla senza imballaggio.
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14. NOLO O PORTO E ASSICURAZIONE
PAGATI FINO A...
(Punto di destinazione convenufo)

7. Sopportare le spese relative alle operazioni di controllo (quali:
verifica della qualita, misurazione, pesatura, conteggio) che siano
necessarie per la consegna della merce.

8. Informare senza indugio il compratore, mediante telecomu-
nicazione, dell’avvenuta consegna della merce.

9. In presenza delle circostanze previste al seguente art. B. 5.,
avvisare prontamente il compratore mediante telecomunicazione, del
verificarsi di tali circostanze.
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CLAUSOLA TIPO D‘ARBITRATO DELLA CCI

. La CCI raccomanda alle parti che desiderano far riferimento
“all’arbitrato della CCI di includere nei loro contratti a carattere inter-
nazionale la seguente clausola:

«Tutte le controversie eventualmente derivanti dal presente
contratto saranno risolte in via definitiva secondo il Regolamento
di Conciliazione e di Arbitrato della Camera di Commercio Inter-
nazionale, da uno o piu arbitri nominati in conformitd di detto
Regolamento».

246



